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Marketing va Satis

000 "Business Trade"
Satis nUmayandasi

- SUd mahsullari bazarinin tadqiqi va strateji inkisafi. - Mahsul va ya xidmat UG¢ln talabin va
satis hacminin prognozlasdirilmasi.

Oscar Ono Paris
Junior Marketing Manager

- Mazmun strategiyasinin hazirlanmasi va materiallarin yaradilmasi:** Pesakar mazmunun
xarici dilloards tam istehsal dévri: maqalalarin ve xabar dajestlarinin yazilmasindan tutmus
taqgdimat bukletlarinin va tanitim videolarinin hazirlanmasinadak. - Digital-kanallarin idars
edilmasi:** Sirkatin veb-saytinin kompleks sakilde mazmunla doldurulmasi va idars olunmasi,
hamcinin sosial sebakalards va sektoral platformalarda (masalan, Archiexpo) pes

Fardi sahibkarhq
Muistari xidmatlari Gzra menecer

- Mustarilarin axtarisi ve calb edilmasi: Bazar tahlili, verilanlar bazalari ila is, soyuq zanglar
(cold-calling) va digar kanallar vasitasila potensial mustarilerin (B2B/B2C) aktiv axtarisi.
Keyfiyyatli satis goynunun (conveyorinin) formalasdiriimasi. - Danisiglarin aparilmasi: Butin
marhalalarda tagdimatlarin va kommersiya danisiglarinin aparilmasi, mustarinin ehtiyaclarinin
muayyan edilmasi, etirazlarla isloma va hallarin asaslandiriimis taklifi. Sirkat Gcun sarfali
sartlarla muqavilalarin b

000 " Lime"
Marketoloq

- [stehlak talabinin dinamikasinin tahlilini ve prognozlasdiriimasini hayata kecirmis, mal
ehtiyatlarinin idara edilmasi U¢ln asas artim amillarini va moévsumi dayiskanliklari misyyan
etmisam. - Talab va davranis malumatlar asasinda auditoriyani segmentlasdirmis, reklam va
tanitim tadbirlarinin hadaflandiriimasi Uclin asas potensial istehlakci gruplarint miayyan
etmisam. - Cesid matrisini formalasdirmis va duzalislar etmisam, hamcinin rentabellik, talab
va ragabat muhitinin tahlili ssasinda

000 "Konstanta"
Marketing va satis mitoxassisi

Qlobal istehlak voe mahsul trendlarinin, ragabat muhitinin ve hadaf auditoriyasinin davranisinin
monitoringi va tahlili daxil olmaqla, hartarsfli bazar arasdirmasi aparmisam. Mahsulun va
brendin inkisafi Ggun asas fikirlari (insight) vae bazar imkanlarini askara ¢ixararaq, alds edilmis
malumatlari hesabatlar va taqdimatlar saklinds strukturlasdirmisam. Tahlil asasinda optimal
tadaruk sartlarini vo logistik parametrlari miayyan etmis, onlarin mahsulun son maya
dayarina va marketing strategiya



000 "AMRIT ORIENTAL"
Tachizat (alis-veris) Uizra menecer

- Xarclarin planlasdiriimasi ve optimallasdirilmasi: Bélmalarin operativ ehtiyaclarini va bazar
sartlarini sistematik sakilda tahlil edarak asaslandirilmis satinalma planinin formalasdiriimasini
tamin etmisam. Xarclarin hesablamasini va tahlilini aparmis, keyfiyystdan asagi dismadan
bidcanin optimallasdiriimasi Gzrs tadbirlar hazirlamisam. - Tachizatgilarla is: Tachizatcilarin
axtanisi, giymatlandirilmasi va secilmasini taskil etmisam. Migavilalarin asas sartlari (giymat,
muddatlar, logistika

Demir Food Sp Zoo
Satinalma va tachizat lUzre mitaxassis

- Tahlil va planlasdirma: Bélmalarin ehtiyaclarinin tahlilini aparmis va satinalma planini
formalasdirmisam. Budcani hesablamis ve nazarat etmisam, keyfiyyatdan itki vermadan
xarclarin azaldilmasi yollarini axtarmisam. - Tachizatcilarin axtarisi ve giymatlandirilmasi: Yeni
tachizatgilarin axtarisini va segimini hayata kecirmis, kommersiya takliflorinin miqayisali
tahlilini aparmisam. Mugqavilalarin sartlari (giymatlar, muddatlar, 6danis) Gzra danisiglar
aparmis, sirkat G¢un optimal sartlara na

000 "LEOMOBILE"
internet marketing miitaxassisi

Onlayn tanitim strategiyasinin islonib hazirlanmasi va hayata kecirilmasi asas kanallar
vasitasila: sayt, sosial sabakalar, messencerlar va marketpleyslar. - Xarici mutaxassislar va
gonsu sdbalarls is proseslarinin idara edilmasi (dizaynerlar, mazmun menecerlari) —
marketing planlarinin icrasi ve kampaniyalarin basladilmasi magsadils. - Foardi kommersiya
takliflori islayib hazirlamis, raqabatqgabiliyystli giymatlar va ¢evik sartlar tayin etmisam ki, bu
da amaliyyatda konversiyani artirmisdir

000 "NOVASTOM"
Satislarin inkisafi Gzra mutaxassis

- B2B satislarinin tam dovrinU hayata kegirmisam — mustarilorin axtarisindan (soyug/iliq
kontaktlar) uzunmuiddatli migavilalerin baglanmasinadak, boylk sifarislora va asas
mustarilara digqgat yetirarak. - Ekspert tagdimatlar va nimayislar kegirmisam — mdustarilarda
murakkab avadanlq va alstlarin dayari hagqinda anlayis formalasdiraraqg, bununla da
amaliyyat dévrinu qisaltmisam. - ©razinin inkisafi strategiyasini islayib hazirlamis va tatbiq
etmisam — bu, mustari bazasini sistematik sakilds ge

00O "OEM TECH"
Marketoloq, marketing layihalari Gzrs rahbar

Muistarilar Ucln asas biznes gostaricilarinin artimina yénalmis kompleks marketing
strategiyalari islsyib hazirlamis va tatbiq etmisam. istifadaci raylarinin sistemli sakilds
toplanmasi vo malumatlarin tahlili @sasinda sirkatin iT-mahsulunun istifadaci tacriibasini (UX)
optimallasdirmisam. Mustarilarin marketing budcalarina cavabdeh olmusam: strateji
planlasdirmadan xarclara nazarat va ROI-a gadar. Carpaz funksional komanda formalasdirmis
vo ona rahbarlik etmisam, mustarilar G¢ln saffaf h
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